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PROC NAKUPOVAT PODLE HODNOTY?
Cena je dulefita. Same ale nefika,

0 za ni skutecne ziskame.

Pri nakupu zdravotnického prostredku nekupujeme pouze vyrobek. Jeho
vlastnosti mohou ovlivnit kvalitu a bezpecnost péce, spokojenost
pacienta, cas zdravotnického personalu, spotfebu dalsiho materialu,
naklady na provoz pracovisté i celkové naklady péce. Proto se vedle
otazky: ,,Kolik to stoji?" ptejme take: ,Jakou hodnotu za
vynalozené prostredky ziskame?"

CENA

Kolik zaplatime?

Pofizovaci cena zlistava duleZitou soucasti rozhodovani.
Nemusi ale predstavovat cely naklad spojeny s pouzivanim
zdravotnického prostredku.

KVALITA
Co skutecné ziskame?
Kvalita mizZe ovlivnit napfiklad:
e bezpecnost,
e Klinicky vysledek,
e pocet komplikaci,
e spolehlivost reseni,
e komfort pacienta,
e jednoduchost pouziti.

JEDNODUCHA LOGIKA

HODNOTA

Jaky prinos reseni prinese?

Hodnota muZe vznikat pro:

PACIENTA

lepsi vysledek, bezpecnost, komfort
ZDRAVOTNIKA

Uspora Casu, jednodussi prace, nizsi chybovost
POSKYTOVATELE

efektivnéjSi provoz, vyssi kapacita, nizsi celkové naklady
PLATCE A SYSTEM

efektivn&jsi pribéh péce a lepsi vyuiiti zdroji

VYSLEDEK

Pfinesla zakazka to, co jsme ocekavali?

Hodnotove orientovany nakup nekonci vybérem vitézné nabidky.
UZ pri priprave zakazky bychom méli védét:

Co chceme zménit?

Jak zménu zmeérime?

Jakého vysledku chceme dosahnout?

A po zavedeni reseni se k témto otazkam vratit.

POTREBA — HODNOTA — MERITELNY PARAMETR — VYSLEDEK

Nejprve si ujasnime, co potfebujeme vyresit.

Potom urcime, jakou hodnotu ocekavame.

Hodnotu prevedeme do méFitelnych parametrd.

A nakonec ovérime, zda ji zakazka skutecné pfinesla.

PAMATUJTE
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Kvalitu, kterou chceme hodnotit, musime umét popsat a zmerit.

To, co povaZujeme za duilefité pfi vybéru, bychom méli sledovat i po zavedeni fesenti.

Nejdriv potreba. Potom reseni. Nakonec vysledek.
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