INSTITUT KVALITY NAKUPU VE ZDRAVOTNICTVI MEETING

PROCUREMENT

KROK 1
IKNZ VALUE MEETING

Prvni spolecné jednani k pripravované zakazce

Cil: sjednotit tym na tom, co skutecné potrebujeme vyresit, jaky vysledek oCekavame a co si musime
OVerit pred pripravou zadani.

1. CO RESIME?
Jaky pozadavek dnes mame?

VYSTUP VALUE MEETINGU
2. PROC TO RESIME? Po skonéent jednani bychom méli umét struné odpovédat:
Co dnes nefunguje nebo co potrebujeme zlepsit?
Nase potreba je:
3. KOHO SE TO TYKA?
O pacient
0 zdravotnicky persondl
0 poskytovatel Ocekavany vysledek je:
O platce
O jiné:
4. CO CHCEME ZMENIT? Budeme ho sledovat pomoci:
Jaky vysledek by mel byt po realizaci zakazky lepsi?
5. JAK TO POZNAME?
Co bychom mohli méfit? Nejvétsi otevrené otazky jsou:
6. CO VIME DNES?
Jaka data, zkusenosti nebo vysledky uz mame k dispozici?
Dalsi krok:
7. CO JE PRO NAS NEZBYTNE?
Které pozadavky musi feseni urcité splnit?
8. CO ZATiM NECHAME OTEVRENE?
Kde nechceme predem predepsat konkrétni reSeni? Diileité pravidlo
o Na prvnim Value Meetingu jesté nehledame konkrétni vyrobek.
9. CO JESTE POTREBUJEME ZJISTIT? Hledéme spoleéné pochopeni problému, potfeby a oéekavaného
Co musime ovérit interné nebo na trhu? vysledku.

10. KDO ZA CO ODPOVIDA?
Klinicka cast:

Nakup:

Ekonomika:

Dal$i odbornosti:

Garant / rozhodnuti:
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